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ت

ت                       ت: ت6سیشن نمبر ت

K)مارکیٹ کو جانیں اور رابطے بنائیںت now Your M arket  & Develop Linkage s) ت

ت

ت

ت(Objectives and Topics)سیشن کے مقاصد وموضوعات 

ت

تموضوعاتتتمقاصدت

 اس سیشن میں آپ: ت

ہوت ▪ اآگاہ  سے  سوالات  اہم  اسکے  اور  تصور  کے  سروے   تمارکیٹ 

 سکیں گےت

 کاروبار کی رابطہ سازی اور اسکی اقسام کی وضاحت کرسکیں گےت ▪

 ے کے  ▪
ہ

ن

ی
کاروباری رابطوں کے طریقوں سے آگاہ ہوسکیں تلمبے دروا

تگے

 ذاتی کاروباری صلاحیتیںت ▪

تکاروباری مہارتیںت ▪

ت

تمشق: میرے را بطےت

ت

 گئے ٹیبل  کے آیک کالم میں 

ے

تپیداوار/مصنوعات یا خدمات کی تیاری کے پان رابطے اور دوسرے میں فروخت سے متعلقہ پان رابطے تحریرکریں:تدیئ

ت

تکے رابطےت ت پیداوار/مصنوعات یا خدمات کی تیاریت

ت(ت5)کل نمبرت

عقلہ رابطےتت

 

می
تفروخت سے 

ت(ت5)کل نمبرت

ت 1ت

تت2ت

تت3ت

تت4ت

تت5ت
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ت :تKeyمشق کا درس جواب یا ت

 

تعمل دخل نہیں۔تدونوں کے رابطوں کی پان پان مثالیں کافی ہونگی اس میں غلط یا درس کا کوئی ت

 

تنمبر(ت ت4نمبر کل ت 1 کوئز: )ہر درس جواب کات

ت

 سوالت آپ کا جوابت

 درست 

 غلط 

 مارکیٹ سروے گھر بیٹھے کیا جاسکتا ہے؟ .1

 گاہکت 

 ترشتہ دار

 مدمقابلت 

 معاون ادارےت 

 مخالفیت 

 معلومات مارکیٹ سروے سے مل جاتی ہیں؟تان میں سے کس کی  .2

 تدرست

 غلط 

 کاروباری رابطے آپ کی ذاتی ترقی اور شخصیت کے لیے ضروری ہیں؟ ت .3

 درست 

 تغلط
تچھوٹے کاروبار میں لمبے دورانیے کے رابطوں کی زیادہ ضرورت نہیں ہوتی؟ت .4

ت

ت :تKeyکوئز کا درس جواب یا ت

ت

 سوالت درس جوابت

 غلط 

 بیٹھے کیا جاسکتا ہے؟مارکیٹ سروے گھر  .1

 گاہکت 

 مدمقابلت 

 تمعاون ادارےت

 ان میں سے کس کی معلومات مارکیٹ سروے سے مل جاتی ہیں؟ت .2

 غلط 

 کاروباری رابطے آپ کی ذاتی ترقی اور شخصیت کے لیے ضروری ہیں؟ ت .3

 تغلط تچھوٹے کاروبار میں لمبے دورانیے کے رابطوں کی زیادہ ضرورت نہیں ہوتی؟ت .4

ت


